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leverist.de - Markterkundungen über die digitale Matchmaking-Plattform  
der deutschen Entwicklungszusammenarbeit 

Ausgangssituation
Der Klimawandel und globale soziale wie ökono- 
mische Ungleichheit stellen die nachhaltige Entwick- 
lung insbesondere in Entwicklungs- und Schwellen- 
ländern vor enorme Herausforderungen. Die deutsche 
Entwicklungszusammenarbeit unterstützt Regierungen 
und Organisationen in den Partnerländern weltweit beim 
Bewältigen dieser Herausforderungen. Dafür gewinnt 
neben staatlichen Investitionen auch die Einbeziehung 
des Privatsektors enorm an Bedeutung. Sowohl private 
technologische Lösungen und Know-how als auch private 
Investitionen sind essenziell für die nachhaltige Weiter-
entwicklung und Transformation in Entwicklungs- und 
Schwellenländern. 

Das Bundesministerium für wirtschaftliche Zusammen-
arbeit und Entwicklung (BMZ) arbeitet daher gezielt mit 
lokalen und internationalen Akteuren aus der Privatwirt-
schaft zusammen. Dabei gibt es verschiedenste Koopera-
tionsformen, die oftmals eng mit den Beschaffungs- 
prozessen der beteiligten Organisationen verknüpft sind.

Um die Suche nach Partnern aus der Privatwirtschaft 
zu vereinfachen, entwickelt die Deutsche Gesellschaft 

für Internationale Zusammenarbeit (GIZ) im Auftrag 
des BMZ die digitale Matchmaking-Plattform leverist.de. 
Die Plattform verbindet Herausforderungen der inter-
nationalen Entwicklungszusammenarbeit mit privat-
wirtschaftlichen Lösungen und sorgt so dafür, dass die 
Privatwirtschaft aus wirtschaftlichem Eigeninteresse auf 
die entwicklungspolitischen Ziele der Bundesregierung 
einzahlt.

Projektziele
leverist.de hat zum Ziel, die Zusammenarbeit zwischen 
der deutschen Entwicklungszusammenarbeit und dem 
Privatsektor zu fördern. Häufig ist für entwicklungspo-
litische Projekte im Ausland die Zusammenarbeit mit 
der Privatwirtschaft mit verschiedenen Hürden und 
Wissenslücken verbunden, für die leverist.de Abhilfe 
schaffen soll. Als sektorübergreifendes, digitales Werk-
zeug soll leverist.de daher als „digitales Fenster in die 
Entwicklungszusammenarbeit“ dienen und Unterneh-
men konkrete Möglichkeiten für eine Zusammenarbeit 
aufzeigen.
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Die Gestaltung als digitale Plattform bietet folgende 
Vorteile: 
• Transparenz: Aktuelle Kooperationsgesuche aus der  
 Entwicklungszusammenarbeit werden frei zugäng- 
 lich online zur Verfügung gestellt. Das „Matching“  
 (Interessensbekundung) ist nach Registrierung auf   
 der Plattform für jedes Unternehmen möglich.

• Geschwindigkeit: Das digitale Matchmaking ermög- 
 licht es Unternehmen, direkt mit den Ansprech-   
 personen vor Ort in Kontakt zu treten und so schnell  
 das Potenzial für eine Zusammenarbeit zu eruieren. 

• Skalierbarkeit: Die Anzahl von Herausforderungen 
  der Entwicklungszusammenarbeit, für die  privat- 
 wirtschaftliche Partner gesucht werden, ist auf  
 leverist.de unbegrenzt. Im Gegenteil, mit der Anzahl  
 an Unternehmen auf leverist.de sowie an Geschäfts-  
 möglichkeiten in der Entwicklungszusammenar-  
 beit erhöht sich sogar die Qualität und Frequenz der  
 Verbindungen.

Vorgehensweise
leverist.de wurde in einem agilen Produktentwicklungs-
prozess konzipiert und entwickelt. Die Plattform behebt 
eine vorher bestehende Marktlücke zwischen Herausfor-
derungen der Entwicklungszusammenarbeit und den 
Potenzialen sowie Ressourcen privater Unternehmen. 
Entsprechend wurde leverist.de als individuelle Lösung 
entwickelt. Die Herausforderungen der Entwicklungszu-
sammenarbeit können auf der Plattform leverist.de als 
sogenannte Geschäftsmöglichkeiten hochgeladen wer-
den, mit denen sich private Unternehmen in Verbindung 
setzen können.

Im Lauf der Produktentwicklung zeigte sich, dass  
leverist.de auch für die Vergabeverfahren der soge-
nannten Durchführungsorganisationen der deutschen 
Entwicklungszusammenarbeit, insbesondere der GIZ, 
einen Mehrwert leisten kann. In beschränkten Aus-
schreibungen, welche sehr häufig als Vergabeverfahren 
für Dienstleistungsverträge unterhalb der EU-Schwel-
lenwerte gewählt werden, ermittelt der Auftraggeber ge-
eignete Bieter im ersten Schritt durch einen öffentlichen 
Teilnahmewettbewerb. Dies wird auch Markterkundung 
genannt. Im Anschluss werden die Interessentinnen 

und Interessenten der Teilnehmerliste zur Abgabe eines 
Angebots aufgefordert. Fachabteilungen, die Dienst-
leistungsverträge beauftragen möchten, fehlt oft der 
Zugang zu geeigneten Bietern. Eine Markterkundung 
über leverist.de schafft diesen auf eine nutzungsfreund-
liche, digitale Art und Weise. Außerdem ermöglicht die 
Plattformlösung Transparenz und gleiche Chancen für 
alle interessierten potenziellen Bieter. 

Umsetzung und Wirtschaftlichkeit
leverist.de wird seit 2019 entwickelt. Mitte 2023 zählt 
die Plattform über 2000 registrierte Unternehmen und 
5000 monatliche Besucherinnen und Besucher auf der 
Plattform, die sich bislang über 800-mal mit den Ge-
schäftsmöglichkeiten aus der Entwicklungszusammen-
arbeit „gematcht“ haben. 

Zu den Erfolgsbeispielen im Bereich Vergabe und  
Markterkundungen zählen eine Markterkundung aus 
Indien im Bereich Umwelttechnologien sowie ein Call for 
Proposals zu grünem Wasserstoff in Brasilien. In  
beiden Fällen konnten die Projektverantwortlichen 
über leverist.de geeignete Auftragnehmer für ihre  
Vergabeverfahren finden.

Fazit
Die Entwicklung von leverist.de verdeutlicht, dass  
digitale Plattformmodelle Vergabeprozesse auf einfache 
Art und Weise transparenter und nutzungsfreundlicher 
gestalten können. Für die weitere Skalierung der  
Plattform, auch im Bereich der Markterkundungen,  
ist gezieltes Marketing und Partnermanagement unab-
dingbar. Für die Weiterentwicklung der Markterkun-
dungsfunktion arbeitet leverist.de eng mit der Vertrags- 
und Vergabeabteilung der GIZ zusammen.
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